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Stillingsopslag: Salgsansvarlig til Leadership Capital Group
Er du en ambitiøs og resultatorienteret hunter, der brænder for at opbygge stærke kunderelationer og drive salg af konsulentydelser til danske virksomheder? Leadership Capital Group søger en engageret Salgsansvarlig til en nyoprettet rolle, hvor du får mulighed for at sætte dit præg og skabe salgsstrategien fra bunden. Hvis du vil arbejde med nogle af Danmarks dygtigste ledere og konsulenter og være en del af et team, der leverer højt specialiserede ydelser til SMV-segmentet, så er dette måske din næste udfordring.
Om rollen:
Som Salgsansvarlig får du ansvaret for at udvikle og gennemføre salgsstrategier for Leadership Capital Groups konsulentydelser inden for strategi, salg, produktion, HR og finans (CFO-ydelser) målrettet danske SMV’er. Du vil arbejde tæt sammen med vores konsulenter, som leverer ydelserne, og dit fokus vil være på at opbygge og vedligeholde en stærk pipeline, sikre struktureret rapportering og løbende opfølgning med kunder.
Selvom der vil være marketingstøtte til at understøtte dit arbejde, er det afgørende, at du har en proaktiv tilgang og er komfortabel med at opbygge relationer og drive salget selvstændigt. Din succes i denne rolle vil være med til at forme din egen fremtid og videreudvikling i Leadership Capital Group. Hvis du opnår de forventede resultater, vil der også være mulighed for at vokse med rollen og få ansvar for nye kolleger, når aktivitetsniveauet gør dette relevant.
Dine arbejdsopgaver vil bl.a. omfatte:
· Opbygning og vedligeholdelse af salgsstrategi for vores konsulentydelser til SMV-segmentet
· Etablering og styrkelse af pipeline, løbende rapportering og opfølgning på leads og kunder
· Aktiv opsøgende kontakt til nye kunder og udvikling af relationer med eksisterende
· Tæt samarbejde med konsulenterne for at sikre præcis match mellem kundebehov og ydelser
· Samarbejde med marketingafdelingen om kampagner og aktiviteter, der støtter salget
Vi tilbyder:
· En fast løn pr. måned samt en årlig bonus baseret på virksomhedens samlede overskud
· Mulighed for selv at præge og udvikle rollen som salgsansvarlig
· Et professionelt miljø med kompetente kolleger, som er nogle af Danmarks dygtigste ledere og konsulenter
· Gode muligheder for personlig udvikling og vækst i takt med succes i rollen
Vi forestiller os, at du:
· Har dokumenteret erfaring med opsøgende salg og opbygning af nye kunderelationer – gerne med erfaring fra konsulentbranchen eller salg af services til virksomheder
· Har en hunter-mentalitet og motiveres af at skabe resultater og udvikle nye markeder
· Er struktureret og kan sikre kontinuerlig pipeline-opbygning, opfølgning og rapportering
· Har stærke kommunikations- og forhandlingsevner og formår at formidle konsulentydelser med værdi for kunderne
· Trives i et miljø, hvor du har mulighed for at skabe din egen rolle og tage ejerskab over dine resultater
Om Leadership Capital Group
Leadership Capital Group er en nystartet virksomhed, der allerede har opnået stor interesse fra kunder, samarbejdspartnere og offentlige institutioner – særligt på grund af vores stærke sociale profil og høje kompetenceniveau. Vi består en voksende gruppe af erfarne 50+ konsulenter, alle med baggrund som ledere i danske virksomheder og omfattende viden og erfaring inden for deres respektive fagområder.
Vores mission er at tilbyde danske virksomheder rådgivning og støtte af høj kvalitet, og vi lægger vægt på at skabe værdi for både vores kunder og samfundet som helhed. Leadership Capital Group er grundlagt med en ambition om at gøre en forskel ved at kombinere solid erhvervserfaring med social ansvarlighed. Vi arbejder tæt sammen med både private og offentlige aktører for at levere løsninger, der styrker virksomhederne og understøtter et ansvarligt forretningsmiljø.
Hvis du er klar til at blive en del af en dynamisk og voksende virksomhed, som brænder for at skabe reel værdi for danske virksomheder og samfundet, ser vi frem til at høre fra dig.
Ansøgning:
Lyder denne rolle som noget for dig? Send os din ansøgning og CV hurtigst muligt, så vi kan lære dig og din motivation bedre at kende.

image1.png
uuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuuu




